
In der Werbung für die Vermögens-
verwaltung ist die Aufgabenstellung 
für Agenturen offenbar unerfüllbar.

Der Auftrag an die Werbeagentur lau-
tete, für einen Vermögensverwalter via 
Anzeige neue Kunden zu gewinnen. 
Dabei sein Profil zu schärfen, seine 
guten Leistungen zu loben und den 
Kundennutzen ins Zentrum zu stellen. 
Also alles auf einmal.

Das bitte nicht auf dem Buckel von 
unseren Banken, von Konkurrenten, 
Finanzministern oder von schlechten 
Performances. Pessimistische Wirt­
schaftsszenarien und der Verweis auf 
schwierigen Zeiten sind nicht ange-
bracht. 
Also ohne Geschwätz. 

Die Zielgruppe sind vermögende 
Leute, die schlicht enttäuscht sind von 
ihren Anlageberatern. Sie fühlen sich 

ganz einfach nicht so betreut, wie es 
sich gehört – was ja wohl das Minimum 
wäre. 
Also bitte anständig. 

Die Tonalität soll nicht anbiedernd 
sein, keinesfalls überheblich und schon 
gar nicht werbefrech. Der Auftritt soll 
viel mehr offen und vertrauenswürdig 
sein, Sicherheit und Fairness ver­
mitteln. 
Also ganz seriös. 

Der Inhaber der Vermögensverwal-
tung ist seit über 20 Jahren im Geschäft 
und hat in dieser Zeit das Vertrauen 
von vielen Kunden gewonnen, nicht 
zuletzt dank seiner korrekten und ge-
wissenhaften Art. Er kann «nichts bes-
ser als alle Anderen», aber er leistet für 
seine Auftraggeber einfach mehr. Er ist 
keinem Bonusdruck ausgeliefert, muss 
also nicht eigene Anlageprodukte ver-
kaufen. Und er setzt sich am liebsten 

für Kunden ein, die er ganz persönlich 
kennen gelernt hat.
Also sehr menschlich. 

Die Werbeagentur GGK ist mit  
diesen Vorgaben überfordert und ver-
zichtet darauf, die ganze Seite mit net-
ten Argumenten und nichtssagenden 
Bildern aufzufüllen. Sie verweist lieber 
an die zuständige Person.
Also bitte:
Andreas Meier, Tel. 043 817 63 53.

Anzeige

Werbung sollte Vertrauen schaffen.
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